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Раздел 1. ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА 
Программа «Юрист для онлайн-школ и онлайн-проектов» разработана для 

юристов с законченным юридическим образованием: специалитет, бакалавриат, 

магистратура. 

1.1. Актуальность программы 

Данная программа разработана для юристов, практикующих дистанционно 

либо желающих начать дистанционную юридическую практику для работы с 

онлайн-бизнесом, онлайн-проектами, онлайн-школами. Ниша онлайн-образования – 

динамичная ниша, которая в последние годы активно развивается. 

Предпринимателям и специалистам, занятых в этом секторе экономики, необходимо 

получать квалифицированные юридические услуги. Прохождение обучения по 

данной программе позволит юристам вести свою частную практику с клиентами в 

указанных нишах. 

Уникальность программы заключается в том, что юристы не просто получают 

профессиональные знания по оказанию юридических услуг для онлайн-бизнеса, но 

и обучаются выстраивать свое позиционирование в интернете, в социальных сетях, 

обучаются нахождению клиентов в интернете и оказанию юридических услуг 

дистанционно, прямо на обучении работают с реальным проектом – онлайн-школой 

или иным онлайн-проектом.  

Помимо этого обучение юристов сопровождают кураторы, проверяющие 

задания на обучающей платформе. В обучение введен прием геймификации. 

Ученики объединяются в команды, им дается реальный проект для отработки 

полученных знаний, их работу с проектом курирует юрист-наставник – 

практикующий юрист. 

Цель обучения: получить, углубить, расширить профессиональные знания 

для ведения частной юридической практики дистанционно для работы с 

онлайн-проектами, онлайн-бизнесом, онлайн-школами. 

Задачи: 

Обучающие: обучить юриста дистанционной практике в работе с 

онлайн-проектами онлайн-бизнесом, онлайн-школами. 
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Воспитательные: воспитать дух партнёрства, здоровой конкуренции, 

смелости в поисках решений в формате онлайн практики. 
Коммуникативные: способствовать развитию коммуникативных способностей 

и их реализации  для ведения частной юридической практики через интернет. 

Личностного роста: раскрыть в юристах профессиональный потенциал, 

«распаковать» экспертность юриста, помочь определить вектор дальнейшего 

развития в профессии и раскрытия вовне всего наработанного опыта и компетенций. 

Планируемые результаты обучения: 

В результате освоения курса обучающиеся получат  

знания:  

1) Организационно-правового статуса онлайн-проекта; 

2) Организационно-правового статуса  продюсера;  

3) Организационно-правового статуса эксперта; 

2) Системы налогообложения продюсера, эксперта, онлайн-проекта; 

4) Понятие, существенные условия, виды  партнёрского договора; 

5 )Правовые основы рекламы онлайн-проекта; 

6) Правовое оформление интернет-ресурса онлайн-проекта; 

7) Публичная оферта для онлайн-проекта;  

8) Правовое оформление отношений с командой онлайн-проекта. 

9) Правовое оформление отношений с подрядчиками, авторами, экспертами 

(творческими подрядчиками); 

10) Правовая защита инфопродукта; 

11) Защита персональных данных; 

12) Лицензирование онлайн-школ; 

13) Организация работы юриста для дистанционного ведения практической 

деятельности. 

Умения и навыки:  

1) Создание своего онлайн-кабинета для дистанционной практики. 

2)​ Оформления онлайн-визитки. 
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3)​ Определения с перечнем и стоимостью услуг для дистанционного 

ведения клиентов. 

4)​ Оформления правового статуса юриста для ведения частной практики 

дистанционно. 

5)​ Получения ЭЦП.  

6)​ Проведение правового аудита лендинга, вебинара, сайта и выявление 

правовых рисков. 

7)​ Проведения правового аудита публичной оферты и выявление правовых 

рисков. 

8)​ Подготовки документов для онлайн-проекта: публичной оферты, 

документов по работе с персональными данными, оформление согласий на 

получение рекламной и информационной рассылки, партнёрские соглашения, 

договоры с командой, договоры с подрядчиками, исполнителями и  авторами. 

9)​ Оформления прав на инфопродукт. 

10)​  Правовой помощи в получении образовательной лицензии. 

Категория обучающихся:  

Юристы – бакалавры 

Юристы-магистры 

Юристы специалитет 

Форма обучения: дистанционная 

Режим занятий: 3-4 раза в неделю 

Трудоемкость программы: 8 недель, 21 час в неделю, всего 168 ак.часов 
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Раздел 2. СОДЕРЖАНИЕ ПРОГРАММЫ 
2.1. Учебный план 

 

№ 
п/п 

Наименование 
разделов (модулей) и тем 

Теория, 
объем в 
ак.часах 

Практика Самостояте
льная 
работа 

Формы 
контроля 

Всего часов 

 Вводный модуль 1  1 - 2 

 Модуль 1 «Упаковка» для 
работы юриста ​
с онлайн-школами ​
и онлайн-проектами 

6 2 
 

4 Выполне-н
ие ДЗ  

12 

 Урок 1. Личный бренд 
юриста 

1 1   

 Урок 2. Онлайн-визитка 
юриста 

1 1   

 Урок 3. Онлайн-кабинет 
юриста 

1 1   

 Урок 4. Прайс-лист на 
услуги юриста 

1 1   

 Урок 5. Документ для 
работы с клиентом и 
электронно-цифровая 
подпись 

1 1   

 Урок 6. 
Организационно-правовые 
формы юридического 
консалтинга онлайн 

1 1   

 Модуль 2. Кто наш клиент 2 2 2 Выполне-н
ие ДЗ  

6 

 Урок 1. Создатели и 
участники онлайн-проекта 

1 1   

 Урок 2. Как найти клиента в 
Интернет-пространстве и 
стать для него незаменимым 
юристом 

1 1   

 Модуль 3. Онлайн-школа 
(EdTech) как способ 
ведения бизнеса в сфере 
оказания 
информационных, 
обучающих и 
образовательных услуг. 
Организация 
онлайн-школы 

4 2 6 Выполне-н
ие ДЗ 

14 

 Урок 1. Инфобизнес и 
онлайн-образование в 
России и мире   

1 2   
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 Урок 2. Бизнес-процессы 
EdTech 

1 2   

 Урок 3. Восемь основных 
фронтов деятельности для 
юриста в онлайн-проекте 

2 2   

 Модуль 4. Бизнес – 
партнёры и оформление 
их взаимо-отношений 

4 2 8 Выполне-н
ие ДЗ 

14 

 Урок 1. Бизнес – партнёры и 
оформление их 
взаимо-отношений 

1 2   

 Урок 2. Правовой статус 
эксперта онлайн-школы 

1 2   

 Урок 3. Оформление 
отношений продюсера и 
эксперта 

1 2   

 Урок 4. Особенности 
правового статуса владельца 
онлайн-школы 

1 2   

 Модуль 5​
Сотрудники 
онлайн-школы. 
Подрядчики 
(исполнители) 
онлайн-школы. 
Оформление договоров с 
сотрудниками и 
подрядчиками 
(исполнителями) 

6 2 8 Выполне-н
ие ДЗ 

16 

 Урок 1. Сотрудники 
онлайн-школы 

1 2   

 Урок 2. Общие принципы 
оформления отношений с 
сотрудниками 
онлайн-школы 

1 2   

 Урок 3. «Команда» 
продюсера 

1 2   

 Урок 4. «Команда» эксперта 1 2   

 Урок 5. Постоянные 
сотрудники 

1 2   

 Урок 6. Творческие 
подрядчики 

1 2   

 Модуль 6​
Правовое регулирование 
отношений владельца 
онлайн-проекта и 

4 2 8 Выполне-н
ие ДЗ 

16 
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покупателя (клиента, 
пользователя) 

 Урок 1. Основные 
документы, регулирующие 
отношения между 
владельцем онлайн-проекта 
и покупателем (клиентом, 
пользователем) 

1 2   

 Урок 2. Публичная оферта в 
онлайн-школах 

1 2   

 Урок 3. Публичная оферта 
для торговых площадок 

1 2   

 Урок 4. Пользовательское 
соглашение 

1 2   

 Модуль 7​
Реклама в деятельности 
онлайн-школ и 
онлайн-проектов 

4 2 8 Выполне-н
ие ДЗ 

14 

 Урок 1. Правовое 
регулирование рекламы в 
Интернете 

1 2   

 Урок 2. Реклама в 
онлайн-проектах 

1 2   

 Урок 3. Интеллектуальная 
собственность и реклама 

1 2   

 Урок 4. Оформление 
документов, связанных с 
рекламой онлайн-проекта 

1 2   

 Модуль 8. 
Интеллектуальная 
собственность в 
онлайн-школе и 
онлайн-проекте 

6 2 8 Выполне-н
ие ДЗ 

16 

 Урок 1. Основные понятия 
права интеллектуальной 
собственности 

1 2   

 Урок 2. Интеллектуальная 
собственность в 
онлайн-школе и 
онлайн-проекте   

1 2   

 Урок 3. Инфопродукт как 
объект интеллектуальных 
прав 

1 2   

 Урок 4. Оформление прав на 
инфопродукт 

1 2   

 Урок 5. Передача прав на 
инфопродукт 

1 2   
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 Урок 6. Ответственность за 
нарушение 
интеллектуальных прав на 
инфопродукт 

1 2   

 Модуль 9. 
Образовательная лицензия 
для онлайн-школ 

5 2 10 Выполне-н
ие ДЗ 

17 

 Урок 1. Образовательная 
лицензия для онлайн-школ: 
правовое регулирование 

1  2   

 Урок 2. Образовательная 
лицензия для 
индивидуального 
предпринимателя 

1  2   

 Урок 3. Образовательная 
лицензия для организации 

1  2   

 Урок 4. Документы об 
образовании 

1  2   

 Урок 5. Оформление 
отношений с учениками на 
получение образовательной 
услуги 

1  2   

 Модуль 10. Правовые 
риски в онлайн-проектах 

6 2 12 Выполне-н
ие ДЗ 

20 

 Урок 1. Ответственность за 
незаконное 
предпринимательство 

1  2   

 Урок 2. Правовые риски, 
связанные с признанием 
отношений с командой в 
проекте трудовыми 

1  2   

 Урок 3. Ответственность за 
нарушение законодательства 
о защите прав потребителей 

1  2   

 Урок 4. Ответственность за 
нарушение законодательства 
о рекламе 

1  2   

 Урок 5. Ответственность за 
нарушение законодательства 
о персональных данных 

1  2   

 Урок 6. Ответственность за 
нарушение законодательство 
о конфиденциальной 
информации 

1  2   

 Модуль 11. Правовой аудит 
онлайн-школы и 
онлайн-проекта 

3 2 6 Выполне-н
ие ДЗ 

11 

 Урок 1. Правовой аудит как 
одна из ключевых услуг для 

1  2   
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онлайн-школы / 
онлайн-проекта. Стоимость 
правового аудита 

 Урок 2. Алгоритм 
проведения правового 
экспресс-аудита 

1  2   

 Урок 3. Выявление рисков. 
Оформление результатов 
правового экспресс-аудита 

1  2   

 Модуль 12. Досудебная, 
судебная и альтернативная 
защита онлайн-проектов​
 

2 2 4 Выполне-н
ие ДЗ 

8 

 Урок 1.Фиксация 
нарушений, совершаемых  в 
онлайн-среде. Подготовка 
претензии и направление 
нарушителю. Переговоры. 

1  2   

 Урок 1.Фиксация 
нарушений, совершаемых  в 
онлайн-среде. Подготовка 
претензии и направление 
нарушителю. Переговоры. 

1  2   

 Итоговое тестирование 2    2 

 Итого часов:     168 

 
 
Бонусные уроки (даются ученикам за баллы, которые они получают за выполненные 
домашние задания): 

1)​ Бонусный урок «Защита от сливов и складчин» (Е. Алексеева)  ____ баллов. 
2)​ Мастер-класс по возвратам: разбор кейса, доказательства по делу, подбор 

практики, рекомендации (В. Гайдук, Н. Сметанина) ____ баллов. 
3)​ Мастер-класс «Интеллектуальная собственность в образовательном 

продукте» (С.Фирсова) ____ баллов. 
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2.2 Учебная программа 

 
№ п/п Виды учебных занятий, 

учебных работ Содержание 

 

Вводный 
модуль 

Видео-урок 

Программа обучения 
Расписание 
Чат учеников и Канал важной информации в 
Telegram-messenger 
Образовательная платформа Геткурс 
Как установить мобильное приложение Геткурс 
Как выполнять домашние задания 
Конспекты и  инсайты.  
Баллы и бонусы 
Кто вам поможет во время обучения 
Документы по завершению обучения 
Как получить налоговый вычет 

Самостоятельная работа Изучить материал урока. 
Изучить инструкцию работы с платформой Геткурс. 

 Форма контроля нет 

Модуль 1 

Видео-урок  

Понятие личного бренда юриста 
  Как сформировать свой личный бренд? 
 «По одежке встречают» 
 Миссия юриста 
 Самооценка юриста 
 Образование 
 Опыт 
 Личные качества 
 Контакты 
 Рекомендации по формированию личного бренда 
юриста 

Видео-урок  Для чего нужна онлайн-визитка? 
Структура онлайн-визитки 
Онлайн-визитка: как оформить? 
Примеры онлайн-визиток 

Видео-урок  Онлайн-кабинет как место виртуальной встречи 
юриста и клиентов. 
Где можно создать онлайн-кабинет? 
Какая информация должна быть в онлайн-кабинете? 
Как оформить онлайн-кабинет в Instagram? 
Как вести онлайн-кабинет в Instagram? 
Ошибки юристов при работе в онлайн. 

Видео-урок  Для чего нужен прайс-лист? 
Как сформировать стоимость своих услуг? 
Сколько стоит час вашей работы? 
Виды юридических услуг 
Виды консультаций и их стоимость 
Стоимость услуг юриста для инфобизнеса 
Пакеты услуг юриста 

Видео-урок  Виды договоров для работы юриста с клиентом 
10 

 



11 

Договор на каждый вид услуги 
Договор оказания услуг с приложениями 
Договор на консультацию 
Договор на абонентское обслуживание (юридическое 
сопровождение) 
Обязательство  о конфиденциальности 
Акты 
Как оформлять документы дистанционно? 
Когда нужна электронно-цифровая подпись?  
Что еще можно предусмотреть в договорах с 
клиентами? 

Видео-урок  Формы юридического консалтинга 
Гражданин 
Самозанятый 
Индивидуальный предприниматель 
Юридическое лицо 

Самостоятельная работа 

ДЗ Написать свои сильные профессиональные  
стороны по 20 позициям, выраженные в числовом 
значении.  
ДЗ Заказать и провести профессиональную 
фотосессию (по желанию).  
ДЗ​ Сделать свою онлайн-визитку.  
ДЗ​ Создать и/или оформить свой онлайн-кабинет в 
любой социальной сети (по желанию). 
ДЗ​ Отсканировать свои документы об образовании 
и повышении квалификации, отзывы и 
характеристики и разместить их в своем 
онлайн-кабинете (по желанию).  
ДЗ​ Оформить прайс-лист на услуги.  
ДЗ​ Получить простую ЭЦП.  
ДЗ​ Подготовить пакет документов для работы с 
клиентом.  
ДЗ​ Определить свой правовой статус ведения 
частного консалтинга дистанционно и оформить его. 
ДЗ​ Создать анкету для работы с клиентом 
(онлайн-школой).  

Онлайн-практика  Ответы на вопросы по теме модуля 

 Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 2 
Видео-урок  

Участники онлайн-проекта (ОП) 
Предприниматель (продюсер) и его 
социо-демографический портрет 
Автор (эксперт, блогер) и его социо-демографический 
портрет 
Ученики онлайн-школ: потребители услуг 
онлайн-школ 
Иные участники онлайн-проекта 

Видео-урок  Как и где находить клиентов? 
Как понять клиента и говорить с ним на одном языке? 
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Анкета для работы с клиентом: инструмент для 
выявления потребностей клиента, а также актуальной 
информации о клиенте 

Самостоятельная работа ДЗ_Написать 5 инсайтов по теме модуля 
Онлайн-практика Ответы на вопросы по теме модуля 

 Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 3 

Видео-урок Инфобизнес и онлайн-образование 
Развитие рынка онлайн-образования (EdTech) за 
последние 5 лет в мире и России 

Видео-урок Бизнес-модель в инфобизнесе 
Первый этап. Идея 
Второй этап. Тестирование идеи 
Третий этап. Создание инфопродукта 
Четвёртый этап. Подготовка к запуску (лончу) 

Видео-урок 
Пятый этап. Запуск 
Шестой этап. Старт обучения 
Седьмой этап. Выпуск 

Видео-урок 

Фронты работы юриста в онлайн-проекте 
ФРОНТ 1. Юридическое оформление правового 
статуса предпринимателей – основателей ОП 
ФРРОНТ 2. Оформление отношений 
бизнес-партнёров в ОП 
ФРОНТ 3. Оформление отношений в команде ОП 
ФРОНТ 4. Оформление отношений с учениками 
ФРОНТ 5. Оформление прав и защита прав на 
инфопродукт 
ФРОНТ 6. Получение образовательной лицензии 
ФРОНТ 7. Обеспечение безопасного запуска и 
функционирование ОП 
ФРОНТ 8. Претензионно-исковая работа 

Самостоятельная работа ДЗ_Написать 5 инсайтов по теме модуля 

Онлайн-практика Ответы на вопросы по теме модуля 

 Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 4 

Видео-урок Кто такой продюсер? 
Функционал продюсера 
Правовой статус продюсера 
Выбор системы налогообложения и вида ОКВЭД 

Видео-урок Кто такой эксперт? 
Функционал эксперта 
Правовой статус эксперта 
Выбор системы налогообложения и вида ОКВЭД 

Видео-урок Отношения бизнес-партнёров в проект: реальность 
Основные бизнес-модели взаимо- отношений 
продюсера и эксперта 
Модель 1. Онлайн-школа принадлежит эксперту 
Модель 2. Онлайн-школа принадлежит продюсеру 
Модель 3. Онлайн-школа принадлежит 
бизнес-партнёрам 

Видео-урок Организационно-правовые формы онлайн-школы 
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Владелец онлайн-школы: кто это? 
Когда продюсер и эксперт в одном лице 

Самостоятельная работа 

ДЗ​ Определить, какими договорами оформлять 
взаимоотношения продюсера и эксперта по 
представленным кейсам. 
ДЗ​ Дать алгоритм действий продюсеру 
(письменную консультацию), как оформить свой 
предпринимательский статус и выбрать подходящую 
систему налогообложения по кейсу. 
ДЗ​ Дать алгоритм действий продюсеру (владельцу 
онлайн-школы), как оформить свой 
предпринимательский статус и выбрать подходящую 
систему налогообложения по кейсу. 
ДЗ​ Дать алгоритм действий эксперту, как 
оформить свой предпринимательский статус и 
выбрать подходящую систему налогообложения по 
кейсу. 
ДЗ​ Дать алгоритм действий эксперту (владельцу 
онлайн-школы), как оформить свой 
предпринимательский статус и выбрать подходящую 
систему налогообложения по кейсу. 
ДЗ​ Составить партнёрское соглашение по кейсу 
(соглашение может включать несколько документов). 

Онлайн-практика Ответы на вопросы по теме модуля 

 Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 5 

Видео-урок Кто такие сотрудники онлайн-школы? 
Виды сотрудников онлайн-школы 

Видео-урок Правовой статус сотрудников онлайн-школы 
Договор оказания услуг 
Договоры с творческими подрядчиками 
Соглашение о конфиденциальности 

Видео-урок Кто входит в «команду» продюсера? 
Проджект и его функционал 
Маркетолог и его функционал 

Видео-урок Таргетолог и его функционал 
Руководитель и менеджер отдела продаж, функционал 

Видео-урок Кто входит в «команду» эксперта? 
Старший куратор и кураторы, функционал 
 

Видео-урок Сервис-менеджер, функционал 
Преподаватели, иные эксперты функционал 

Видео-урок Постоянные сотрудники в ОП 
Технический специалист / Администратор, 
функционал 
Бухгалтер, функционал 
Юрист, функционал 

Видео-урок Кто такие творческие подрядчики? 
Особенность договоров с творческими подрядчиками 

Видео-урок СММ-специалист. Функционал. 
Копирайтер / Сценарист. Функционал. 
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Видео-урок Фотограф / Оператор. Функционал. 
Дизайнер. Функционал. 

Видео-урок Лендингист. Функционал.  
Консультант по продающему вебинару (марафону). 
Функционал. 

Самостоятельная работа 

ДЗ_Найти правовые позиции судов по  спорам между 
предпринимателем и самозанятым, по спорам между 
предпринимателем и гражданином (признание 
трудовыми), споры с налоговой.​
ДЗ_Подготовить договор для клиента. 

Онлайн-практика Ответы на вопросы по теме модуля 

Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 6 

Видео-урок Законодательство, регулирующее отношения между 
владельцем онлайн-проекта и покупателем (клиентом, 
пользователем) 
Виды документов, регулирующие отношения между 
владельцем онлайн-проекта и покупателем (клиентом, 
пользователем) 
Публичная оферта 
Пользовательское соглашение 
Политика обработки персональных данных. Согласие 
на обработку персональных данных 
Согласие на получение информационной и рекламной 
рассылки 

Видео-урок Правовое регулирование отношений, возникающих 
между владельцем онлайн-школы и клиентом 
Разделы публичной оферты 
Название документа и термины, используемые в 
оферте 
Предмет публичной оферты 
Стороны публичной оферты 
Порядок заключения договора (акцепт оферты) 
Цена. Порядок оплаты 
Срок оказания услуги 

Видео-урок Порядок исполнения договора 
Основания и порядок изменения договора 
Основания и порядок  расторжения договора 

Видео-урок Возвраты 

Видео-урок Персональные данные учеников 
Защита авторских прав на инфопродукт в оферте 
Ответственность  
Урегулирование споров 
Иные условия 

Видео-урок Правовое регулирование оферт для договоров 
розничной купли-продажи 
Условия публичной оферты 
Название документа и термины, используемые в 
оферте 
Предмет публичной оферты 
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Акцепт оферты и заключение договора розничной 
купли-продажи 
Стоимость товара и порядок оплаты 
Доставка товара 
Гарантии 
Отказ от товара. Возвраты 
Конфиденциальность. Обработка персональных 
данных 
Ответственность 
Изменение условий оферты 
Порядок направления уведомлений и заявлений 
Приложения  публичной оферты 

Видео-урок 

Когда необходимо иметь пользовательское 
соглашение? 
Правовая природа пользовательского соглашения 
Виды пользовательских соглашений 
Правовое регулирование пользовательского 
соглашения 
Условия пользовательского соглашения 
Название документа и термины, используемые в 
пользовательского соглашения  
Предмет пользовательского соглашения 
Акцепт пользовательского соглашения  
Действие пользовательского соглашения 
Конфиденциальность. Обработка персональных 
данных 
Интеллектуальна собственность. Авторские права 
Ответственность 
Изменение условий пользовательского соглашения  
Порядок направления уведомлений и заявлений 
Приложения  пользовательского соглашения 
Бриф для заказчика 

 

Самостоятельная работа 

ДЗ_Проанализировать оферту. Указать на слабые и 
сильные стороны. ​
ДЗ_Написать 5 инсайтов по теме модуля. 
ДЗ_ Найти правовые позиции судов по спорам между 
предпринимателем и учениками онлайн-школ​
ДЗ_Подготовить оферту для клиента 

Онлайн-практика Разбор кейсов по защите прав потребителя 

Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 7 

Видео-урок Правовое регулирование рекламы в России 
Термины, которые необходимо знать 

Видео-урок Общие требования к рекламе  
 

Видео-урок Требования к рекламе в Интернете 
Распространение рекламы по сетям электросвязи 

Видео-урок Виды рекламы, используемой в онлайн-проектах  
Подготовка и запуск рекламы для онлайн-проекта: 
правовой аспект 

Видео-урок Креативы и видео-ролики 
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Рекламные тексты, письма-рассылки 
«Продающие» лендинги, одностраничные сайты 
Передача прав на рекламные материалы 

Видео-урок Оформление отношений с рекламопроизводителем 
Оформление отношений с рекламораспространиелем 
Оформление отношений с авторами рекламных 
материалов 
Документы на лендинге 

Самостоятельная работа ДЗ_Провести правовой аудит лендинга. Определить 
соответствие лендинга требованиям закона о рекламе 
и персональных данных.  
ДЗ_Найти примеры судебной /административной 
практики о привлечении к ответственности за 
ненадлежащую рекламу, нарушение законодательства 
о персональных данных. 
ДЗ_Написать 5 инсайтов по теме модуля 

Онлайн-практика Разбор кейса: Использование фотографии, взятой из 
Интернет, в рекламе 

Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 8 

Видео-урок Что такое интеллектуальная собственность? 
Правовое регулирование права интеллектуальной 
собственности в России 
Основные принципы права интеллектуальной 
собственности 

Видео-урок Интеллектуальная собственность (объекты 
интеллектуальных прав) 
Интеллектуальные права 

Видео-урок Виды интеллектуальной собственности в 
онлайн-школе и онлайн-проекте 
Составляющие инфопродукта 

Видео-урок Произведения науки, литературы, искусства в 
инфопродукте 
Авторские права на РИД 
Возникновение авторских прав 
Срок действия авторских прав 
Оформление авторских прав на РИД 
Использование чужих объектов авторских прав в 
инфопродукте 

Видео-урок Товарный знак в онлайн-проекте 
Исключительное право на товарный знак: содержание 
Срок и территория действия исключительного права 
на товарный знак 
Оформление прав на товарный знак 

Видео-урок Основания перехода прав на РИД и СИ 
Договор авторского заказа 
Договор создания РИД 
Лицензионный договор 
Договор отчуждения исключительного права 

Видео-урок Виды ответственности за нарушение 
интеллектуальных прав на РИД и СИ 
Гражданско-правовая ответственность 
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Административная ответственность  
Уголовная ответственность 

Самостоятельная работа ДЗ_Провести правовой аудит аккаунта эксперта или 
сайта (любого). Выявить охраняемые объекты 
интеллектуальных прав и предположить их 
правообладателя (-ей). Написать, как должны быть 
оформлены взаимоотношения с правообладателем 
(автором).   
ДЗ_Написать 5 инсайтов по теме модуля 

Онлайн-практика Разбор кейсов  по спорам об авторских правах с 
автором курса. 

Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 9 

Видео-урок Закон об образовании: основные понятия 
Лица, осуществляющие образовательную 
деятельность 
Законодательство, регулирующее отношения в сфере 
образовательной деятельности и получения 
образовательной лицензии 

 

Видео-урок Закон об образовании: основные понятия 
Лица, осуществляющие образовательную 
деятельность 
Законодательство, регулирующее отношения в сфере 
образовательной деятельности и получения 
образовательной лицензии 

Видео-урок Когда нужна образовательная лицензия 
индивидуальному предпринимателю? 
Какие выбрать ОКВЭД для получения  
образовательной лицензии индивидуальному 
предпринимателю? 
Пакет документов для соискателя образовательной 
лицензии 
Оплата гос.пошлины 
Направление документов в лицензирующий орган 
Процедура проверки документов, сроки 
Образовательная лицензия 
Рекомендации 

Видео-урок Образовательная лицензия для коммерческой 
организации 
Какие выбрать виды по ОКВЭД для получения  
образовательной лицензии коммерческой 
организации? 
Пакет документов для соискателя образовательной 
лицензии 
Оплата гос.пошлины 
Направление документов в лицензирующий орган 
Процедура проверки документов, сроки 
Получение / отказ в выдаче образовательной лицензии 
Получение доступа к ФИС ФРДО 
Сведения, обязательные к размещению на сайте 
образовательной организации 
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Услуги юристов по оформлению образовательной 
лицензии для коммерческой организации с нуля 
Рекомендации 

Видео-урок Документы, выдаваемые индивидуальным 
предпринимателем 
Документы, выдаваемые организацией, 
осуществляющей обучение 

Видео-урок Договор об оказании платных образовательных услуг 
Документы по сопровождению оказания платных 
образовательных услуг 

Самостоятельная работа Написать 5 инсайтов по теме модуля 
Подготовка документов для получения лицензии для 
клиента 

Онлайн-практика Ответы на вопросы по теме модуля 

Форма контроля Проверка ДЗ куратором на платформе 

Модуль 
10 

Видео-урок Ответственность за незаконное предпринимательство 

 

Видео-урок Когда отношения с членами команды онлайн-школы, 
онлайн-проекта могут быть признаны трудовыми? 
Порядок признания отношений трудовыми 
Последствия признания отношений трудовыми 
Юридические факты, исключающие квалификацию 
договора как трудового 
Сотрудники в «зоне» риска 
Признание отношений трудовыми продюсера и 
эксперта 
Трудовые экстремисты 

Видео-урок Виды юридической ответственности за нарушение 
законодательства о защите прав потребителей 
Административная ответственность 
Уголовная ответственность 
Гражданско-правовая ответственность 

Видео-урок Виды юридической ответственности за нарушение 
законодательства о защите прав потребителей 
Административная ответственность 
Уголовная ответственность 
Гражданско-правовая ответственность 

Видео-урок Виды юридической ответственности за нарушение 
законодательства о персональных данных 
Административная ответственность 
Уголовная ответственность 
Гражданско-правовая ответственность 

Видео-урок 

Конфиденциальная информация и ее правовые 
режимы 
Виды юридической ответственности за нарушение 
законодательства о конфиденциальной информации в 
онлайн-проекте 
Гражданско-правовая ответственность за разглашение 
коммерческой тайны 
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Дисциплинарная ответственность за нарушение 
режима коммерческой тайны 
Административная ответственность за нарушение 
законодательства о конфиденциальной информации в 
онлайн-проекте 
Уголовная ответственность за нарушение 
законодательства о конфиденциальной информации в 
онлайн-проекте 

Самостоятельная работа Написать 5 инсайтов по теме модуля 
ДЗ_Описать правовые риски по представленному 
кейсу.  
 

Онлайн-практика Разбор кейса. Ответы на вопросы. 

 Форма контроля Проверка ДЗ на платформе куратором 

Модуль 
11 

Видео-урок Что такое правовой аудит? 
Почему важно проводить правовой аудит 
онлайн-проекта 
Виды правового аудита онлайн-проекта 
Аудит правового статуса владельца ОП и его 
партнёров, стоимость 
Налоговый аудит, стоимость 
Аудит оформления отношений в команде ОП, 
стоимость  
Аудит сайтов, лендингов и документов на них, 
стоимость 
Аудит оферты, стоимость 
Аудит интеллектуальной собственности, стоимость 
Аудит рекламных материалов, стоимость 
Экспресс-аудит, стоимость 

 

Видео-урок Цель правового аудита 
Этапы правового аудита 
Подготовка вопросов для клиента 
Подготовка анкеты 
Заполнение анкеты 
Анализ результатов. Отчет. 
Договор о проведении правового аудита. Акт. 

 

Видео-урок Структура отчета о правовом аудите 
Выявляем риски по правовому статусу клиента. 
Налоговый риски. Рекомендации 
Выявляем риски по правовым отношениям 
бизнес-партнёров. Налоговые и иные риски. 
Рекомендации 
Выявляем риски оформления взаимоотношений с 
сотрудниками школы, подрядчиками и 
исполнителями. Налоговые риски 
Выявляем риски оформления взаимоотношений с 
учениками 
Выявляем риски по оформлению сайта онлайн-школы 
Выявляем риски защиты инфопродукта 
Выявляем риски защиты конфиденциальной 
информации 
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Выявляем риски по защите персональных данных 
онлайн-школы  
Выявляем риски в рекламе проекта 
Как оформить  отчет о проведении правового аудита 
онлайн-школы? 
Диагностическая консультация с владельцем 
онлайн-школы 

 

Самостоятельная работа ДЗ_Написать 5 инсайтов по теме модуля 
ДЗ_Провести прямой эфир с коллегой по любой теме 
модулей курса 
 

 Онлайн-практика Ответы на вопросы. 

 Форма контроля Проверка ДЗ на платформе куратором 

Модуль 
12 

Видео-урок Типичные конфликты в онлайн-бизнесе 
Фиксация нарушений, совершаемых в Интернете 
Подготовка претензии, направление нарушителю. 
Переговоры. 

Видео-урок Компетенции судов по различным видам споров, в 
которых участвуют онлайн-школы 
 
Особая компетенция Мосгорсуда 

Самостоятельная работа ДЗ_Написать 5 инсайтов по теме модуля ​
ДЗ_Провести прямой эфир с коллегой по любой теме 
модулей курса 

Онлайн-практика Ответы на вопросы 

Форма контроля Размещение выполненных заданий на платформе 

 
*Примечание: Названия тем практических занятий могут незначительно изменяться. 

 
Раздел 3. ​ ФОРМЫ АТТЕСТАЦИИ И ОЦЕНОЧНЫЕ МАТЕРИАЛЫ 

Текущий контроль осуществляется в форме выполнения ПРОЕКТНОЙ 

РАБОТЫ, итогового тестирования и домашних заданий. Документ о прохождении 

курса выдается при условии успешной сдачи домашних задний (не менее 50%), 

выполнения ПРОЕКТНОЙ РАБОТЫ (100%), правильных ответов на вопросы 

тестирования (от 75%). 

ПРОЕКТНАЯ РАБОТА – разработка трех документов для клиента (или по 

кейсу): 1) Отчет о правовом аудите онлайн-проекта; 2) 2 документа по выбору 

клиента: оферта, политика конфиденциальности, согласие на обработку 

персональных данных, согласие на получение рекламной и информационной 

рассылки, соглашение о конфиденциальности (NDA), партнёрское соглашение, 

договор с сотрудником, договор с творческим подрядчиком. 
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Раздел 4. ОРГАНИЗАЦИОННО-ПЕДАГОГИЧЕСКИЕ УСЛОВИЯ 

РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ 

4.1. Обучение проводится в дистанционном формате на платформе Getcourse. 

На ней размещаются лекции и все необходимые учебные материалы. Разделы 

открываются постепенно на протяжении всего курса. Форма практических занятий – 

групповая. В процесс обучения введен принцип геймификации. Обучающиеся 

объединяются по группам от 2-х до 5 человек (команды). Командам даётся 

наставник  - практикующий юрист в сфере онлайн-бизнеса. Наставник направляет 

работу юристов с проектом (клиентом). Каждую неделю наставник созванивается с 

командой и получает обратную связь по обучению и по ведению онлайн-проекта.  

Практические занятия проводятся каждую неделю в формате онлайн-встречи. 

На этих занятиях ученики заранее готовят вопросы по пройденному материалу. 

Преподаватель дает ответы и разъяснения по вопросам пройденного материала. 

Домашние задание выполняются, как правило, самостоятельно учеником. 

Ответы по домашним заданиям размещаются на обучающей платформе в личном 

кабинете ученика. Куратор принимает ответы либо отклоняет их принятие в случае 

некорректного выполнения. 

Проектная работа сначала принимается наставником, затем направляется 

клиенту. Отзыв клиента является основанием для принятия проектной работы. 

Итоговое тестирование проводится посредством автоматизированной 

программы на платформе Геткурс. Ученику дается возможность пройти повторно 

тестирование в случае отрицательного результата прохождения теста. Успешным 

прохождением тестирования считается дача от 75до 100% правильных ответов по 

вопросам теста. 

 Также предусмотрена дистанционная кураторская поддержка обучающихся на 

протяжении всего курса. 

 

4.2. Материально-технические условия реализации программы 
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Для реализации данной программы дистанционного обучения педагогам и 

обучающимся необходимо иметь:  

1.​ Доступ к электронным информационным и образовательным ресурсам; 

2.​ Персональный компьютер с аудиоколонками, микрофоном и/или наушниками; 

3.​ Подключение к сети Интернет; 

4.​ Индивидуальное рабочее место.  

 

4.3. Методические материалы: 

РМ Алгоритм оформления онлайн-визитки. Примеры. 

РМ Алгоритм оформления онлайн-кабинета. 

РМ Пример прайс-листа для работы с клиентом (онлайн-школой). 

РМ Инструкция «Как получить простую ЭЦП». 

РМ Пример договора на оказание юридических услуг. 

РМ Пример акта к договору на оказание юридических услуг. 

РМ Инструкция «Как оформить статус самозанятого». 

РМ Инструкция «Как зарегистрировать статус индивидуального 

предпринимателя». 

 РМ Инструкция по созданию анкеты для клиента. Пример анкеты. 

РМ Сленговый словарь онлайн-бизнесмена для юриста. 

РМ Пример партнерского соглашения по модели эксперт (владелец 

онлайн-школы) и продюсер.  

Пример партнерского соглашения по модели продюсер (владелец 

онлайн-школы) и эксперт.  

РМ Инструкция по выбору видов ОКВЭД для партнеров онлайн-школы. 

РМ Инструкция по получению налогового патента для эксперта. 

РМ Договор и акт с проджектом (пример).  

РМ Договор и акт с администратором (пример).  

РМ  Договор и акт с руководитель отдела продаж (пример). 

РМ Договор и акт с менеджером по продажам (пример).  

РМ  Договор и акт со старшим куратором. 
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РМ Договор и акт с куратором (пример). 

РМ Договор и акт с техническим специалистом (пример).  

РМ Договор и акт с модератором (пример).  

РМ  Договор и акт с сервис менеджером (пример).  

РМ Договор и акт с бухгалтером (пример). 

РМ Договор и акт с таргетологом (пример). 

РМ Договор и акт с маркетологом (пример). 

РМ  Договор и акт с копирайтером (пример).  

РМ  Договор и акт с СММ-специалистом (пример).  

РМ Договор и акт с фотографом (оператором) (пример).  

РМ  Договор и акт с дизайнером (пример).  

РМ Договор и акт с консультантом по продающему вебинару (марафону) 

(пример). 

РМ Договор и акт с преподавателем (пример). 

РМ Соглашение о конфиденциальности (пример). 

РМ_Пример публичной оферты. 

РМ Пример политики обработки персональных данных. Пример согласия на 

обработку персональных данных. 

РМ Пример пользовательского соглашения. 

РМ Пример согласия на получение информационной и рекламной рассылки. 

РМ Памятка. Перечень документов на лендинге. 

РМ Памятка. Перечень документов на продающем вебинаре (марафоне). 

РМ Памятка. Перечень документов для образовательной платформы. 

РМ Памятка  охраняемых объектов интеллектуальных прав в инфопродукте. 

РМ Свободное использование чужих объектов авторских прав в учебном 

произведении. 

РМ Памятка по использованию в рекламе фотографий и изображений. 

РМ Чек-лист по стокам. 

РМ Договор авторского заказа (пример) 

РМ  Договор исключительной лицензии (пример) 
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РМ Договор неисключительной лицензии (пример) 

РМ Договор отчуждение исключительного права (пример) 

РМ Памятка. Перечень документов для получения образовательной лицензии. 

РМ Перечень вопросов для проведения правового аудита ОШ 

РМ Анкета для проведения правового аудита ОШ (пример) 

РМ Пример отчета о правовом аудите ОШ  

РМ Алгоритм оформления онлайн-визитки. Примеры. 

РМ Алгоритм оформления онлайн-кабинета. 

РМ Пример прайс-листа для работы с клиентом (онлайн-школой). 

РМ Инструкция «Как получить простую ЭЦП». 

РМ Пример договора на оказание юридических услуг. 

РМ Пример акта к договору на оказание юридических услуг. 

РМ Инструкция «Как оформить статус самозанятого». 

РМ Инструкция «Как зарегистрировать статус индивидуального 

предпринимателя». 

РМ Инструкция по созданию анкеты для клиента. Пример анкеты. 

РМ Сленговый словарь онлайн-бизнесмена для юриста. 

РМ Пример партнерского соглашения по модели эксперт (владелец 

онлайн-школы) и продюсер.  

РМ Пример партнерского соглашения по модели продюсер (владелец 

онлайн-школы) и эксперт.  

РМ Инструкция по выбору видов ОКВЭД для партнеров онлайн-школы. 

РМ Инструкция по получению налогового патента для эксперта. 

РМ Договор и акт с проджектом (пример).  

РМ Договор и акт с администратором (пример).  

РМ Договор и акт с руководитель отдела продаж (пример). 

РМ Договор и акт с менеджером по продажам (пример).  

РМ Договор и акт со старшим куратором. 

РМ Договор и акт с куратором (пример). 

РМ Договор и акт с техническим специалистом (пример).  
24 

 



25 

РМ  Договор и акт с модератором (пример).  

РМ Договор и акт с сервис менеджером (пример).  

РМ  Договор и акт с бухгалтером (пример). 

РМ Договор и акт с таргетологом (пример). 

РМ Договор и акт с маркетологом (пример). 

РМ  Договор и акт с копирайтером (пример).  

РМ  Договор и акт с СММ-специалистом (пример).  

РМ Договор и акт с фотографом (оператором) (пример).  

РМ Договор и акт с дизайнером (пример).  

РМ Договор и акт с консультантом по продающему вебинару (марафону) 

(пример). 

РМ Договор и акт с преподавателем (пример). 

РМ Соглашение о конфиденциальности (пример). 

РМ Пример публичной оферты. 

РМ Пример политики обработки персональных данных. Пример согласия на 

обработку персональных данных. 

РМ Пример пользовательского соглашения. 

РМ Пример согласия на получение информационной и рекламной рассылки. 

РМ Памятка. Перечень документов на лендинге. 

РМ Памятка. Перечень документов на продающем вебинаре (марафоне). 

РМ Памятка. Перечень документов для образовательной платформы. 

РМ Памятка  охраняемых объектов интеллектуальных прав в инфопродукте. 

РМ Свободное использование чужих объектов авторских прав в учебном 

произведении. 

РМ Памятка по использованию в рекламе фотографий и изображений. 

РМ Чек-лист по стокам. 

РМ Договор авторского заказа (пример) 

РМ Договор исключительной лицензии (пример) 

РМ Договор неисключительной лицензии (пример) 

РМ Договор отчуждение исключительного права (пример) 
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РМ Памятка. Перечень документов для получения образовательной лицензии. 

РМ Перечень вопросов для проведения правового аудита ОШ 

РМ Анкета для проведения правового аудита ОШ (пример) 

РМ Пример отчета о правовом аудите ОШ 

 

 

4.4. Учебный график: 
1-я неделя обучения  
 вт ср чт пт сб вс 
Открытие 08.00 мск 
Вводный модуль 

  До 23.00 мск 
разместить 
вопросы к 
онлайн-встрече 
в субботу  

 Онлайн-встреча с 
Верой Гайдук в 
09:00мск ZOOM 

 

Модуль 1​
​
«Упаковка» для 
работы юриста с 
онлайн-школами и 
онлайн-проектами​
​
Открытие 08.00 мск 
 
Модуль 2 
 
«Кто наш клиент?» 
 
Открытие 08.00 мск 

  

 

   

2-я неделя 

пн вт ср чт пт сб вс  

Модуль 3​
​
«Онлайн-школа 
(EdTech) как способ 
ведения бизнеса в 
сфере» 
Открытие в 9.00 мск 
 
Модуль 4 
 
Бизнес – партнёры и 
оформление их 
взаимоотношений 
 
Открытие 09.00 мск 
 

    

 

 

3-я неделя 

пн вт ср чт пт сб вс  
Модуль 5​
​
Сотрудники и 
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подрядчики 
(исполнители) 
онлайн-школы. 
Оформление 
договоров с 
сотрудниками и 
подрядчиками​
​
Открытие 09.00 мск 
4-я неделя 
пн вт ср чт пт сб вс 
Модуль 6 
 
Правовое 
регулирование 
отношений владельца 
онлайн-проекта и 
покупателя (клиента, 
пользователя) 
 
Открытие 09.00 мск 
 
Модуль 7 
 
Реклама в 
деятельности 
онлайн-школ и 
онлайн-проектов 
 
Открытие 09.00 мск 

      

Начало проектной 
работы 

      

5-я неделя 
пн вт ср чт пт сб вс  
Модуль 8 
 
Интеллектуальная 
собственность в 
онлайн-школах и 
онлайн-проектах 
Открытие 09.00 мск 
 
Модуль 9 
 
Образовательная 
лицензия для 
онлайн-школ 
Открытие 09.00 мск 
 

      

6-я неделя  
пн вт ср чт пт сб вс  
Модуль 10 ​
Описать правовые 
риски по 
представленному 
кейсу​
 
Модуль 11​
Правовой аудит 
онлайн-школы и 
онлайн-проекта​
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​
Открытие 09.00 мск 
7-я неделя 
        
пн вт ср чт пт сб вс 
Модуль 12. ​
Досудебная, судебная 
и альтернативная 
защита 
онлайн-проектов​
 

    Защита проекта  

8-я неделя  
пн вт ср чт пт сб вс 
Открытие видео-урока 
Консультация по 
итоговой аттестации 
09.00 мск 

1-ая попытка 
тестирования 

1-ая 
попытка 
тестирова-н
ия 

2-ая попытка 
тестирования 

2-ая 
попытка 
тестиров-ан
ия 

ВЫПУСК-НОЙ​
00:00 мск 
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